現状分析質問シート

· 名刺交換の時に「何をされているんですか？」と聞かれたときに答えるのは？

· その仕事のお客様は誰ですか？どんな人が対象のお仕事ですか？

· 現在の売上

　　　　　　　

　　　　　　　×　　　　　　　＝　　　　　　→　　　　　　　 ×　　　　　　　　　

· 自社が一番売りたい商品は何ですか？

· 月商目標はいくらくらいですか？

· よく売れる商品は何ですか？いくらの商品ですか？粗利はいくらくらいですか？

· その商品を扱っているのは何業界になりますか？

· その中で自社は自己評価で何番手くらいですか？一番手はどこですか？
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