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「差別化レース」から
「差異のある経営」への最短５ステップ
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５ステップの解説の前に・・・「差異のある経営」 を生み出す

「３つの輪」こそ再現性である、、、という理解を

あなたのコア　　　　　　　　　　＝　情熱

戦略の再構築　　　　　　　　　 ＝　NO.1

お金の地図に基づいた経営　＝　経済性

これらを満たすこと＝「差異のある経営」

満たすロードマップが５ステップ
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� １回目のビデオを見ていない場合は、見てください。

　・差別化のラットレース

　　⇒　あなたもすでに巻き込まれている　

　・「差異のある経営」

　　⇒　あなたが得られること

をお話ししています。
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「差異のある経営」への５ステップとは・・・

� STEP.1：ダイヤモンドマトリックスを理解する

� STEP.2：コアを発見・拡張する

� STEP.3：コアをもとに事業を再定義し戦略を再構築する

� STEP.4：お金の地図を作り、自分にあった数値目標の設定

� STEP.5：差別化を活用して「差異のある経営」を作り続ける
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� STEP.1：ダイヤモンドマトリックスを理解する

� ビデオ１で説明した私たちが「もっと安くして・・・」は

　私たちがサービス提供者側にいるときに

　何を引き起こしているのか？

　身近な事例で一緒に考えてみましょう。

それでは・・・
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STEP.１にあたる

ダイヤモンドマトリックスを理解する

ビデオをご覧ください。
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� いかがだったでしょうか？

� がんばってもがんばっても、

　「僕ら、私たち、消費者」が

　“20”をポケットに入れてしまうんですね。
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� では私たちはどうしたらいいのでしょう？

� 目指すべきものが「差異のある経営」であり

　　差別化経営からの脱出

� 脱出するためには・・・何に取り組めばいいのか？

� もう一つの動画
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STEP.3にあたる

コアを元に事業を再定義し戦略を再構築する

をご覧ください。
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� STEP.3：

「コアを元に事業を再定義し戦略を再構築する」の動画で

お話ししたことを復習すると・・・

差別化を肯定的にとらえていましたね？

差別化は我が社を疲弊したり、疲れ果てさせるものではなく

鍛えるもの、ととらえます。

� そして
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� STEP.4：

　

　⇒　お金の地図を作り、自分にあった数値目標を設定する

� STEP.5：

　⇒差別化を活用して「差異のある経営」を作り続ける
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� そうすることで

� 情熱×NO.1×経済性が手に入り

� ビデオ１でもお伝えした

・差別化をしない経営になり
・一人当たり付加価値は増え

・一人ビジネス経営で回せるビジネスが大きくなり

　利益も増えていきます。
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� もう一度復習すると・・・

� STEP.1：ダイヤモンドマトリックスを理解する

� STEP.2：コアを発見・拡張する

� STEP.3：コアをもとに事業を再定義し戦略を再構築する

� STEP.4：お金の地図を作り、自分にあった数値目標の設定

� STEP.5：差別化を活用して「差異のある経営」を作り続ける
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� これらを西田の経験論の移転だけではなく

� すでに

　・正統の成功ロジックセミナー講座　７期

　・戦略講座　３期

を実践＝「テキスト化・教材化・定型のワークショップ化」

� 誰でもが、、もちろんあなたも

� 【コア・戦略・お金の地図】を手に入れられる
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� 次回のビデオでは

� STEP.1：ダイヤモンドマトリックスを理解する

� STEP.2：コアを発見・拡張する

� STEP.3：コアをもとに事業を再定義し戦略を再構築する

� STEP.4：お金の地図を作り、自分にあった数値目標の設定

� STEP.5：差別化を活用して「差異のある経営」を作り続ける

　

について、、、を解説していきます。
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� ご覧いただいたように・・・

　

　・　ステップバイステップになっているので

　・　あなたも「差別化の毎日」から

　・　「差異のある経営」に足場を移すことができます。

次回、第３回目のビデオを楽しみにお待ちください。

そこで、お願いがあります・・・

感想、次回のビデオで解説して欲しい質問を

コメントに残してください。


